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heingold. Ein Mythos.

Die Deutsche Rohstoff

AG hat aus der Sage und

der berithmten Wagner-

Oper eine Marketingidee

gemacht. Sie lisst eine Miinze pra-

gen, die aus Stromgold besteht: Das

Gold wird aus den Sedimenten des
Rheins gewonnen.

,Wir beschranken die Auflage auf
999 Stiick“, sagt Deutsche-Rohstoff-
Vorstand Thomas Gutschlag. Es ist
eine von vielen Geschenkideen aus
Edelmetall, die auch fiir Weihnach-
ten taugen. Auergewohnlich ist es
auf jeden Fall. Nur wenig Gold ist
laut Gutschlag im Laufe der Zeit aus
dem Rhein gewonnen worden.

Bei der Miinze handelt es sichum
eine Viertel Feinunze, das heifdt um
ein Viertel von 31,1 Gramm. Das
Stiick besteht zu 95 Prozent aus
Gold, der Rest ist vor allem Silber,
dazu kommt ein wenig Kupfer. In
dieser Mischung kommt das Metall
im Rhein vor. Das rare Stiick kostet
599 Euro. Das ist mehr als das Dop-
pelte des reinen Metallwerts.

»Aber bei der Anfertigung ist vie-
les Handarbeit, und es ist eine
Sammlermiinze, keine An-
legermiinze®, erkldrt Gut-
schlag. Zum Vergleich:
Eine Anlegermiinze wie 7
der siidafrikanische Krii-
gerrand kostet in der Stii-
ckelung einer Viertel Unze
rund 280 Euro. Solche Anle-
germiinzen sind gesetzliche Zah-
lungsmittel, sind jederzeit handel-
bar und haben nur einen modera-
ten Preisaufschlag auf den reinen
Metallwert.

Es macht eben einen grofsen Un-
terschied, in welcher Form und zu
welchem Zweck man Gold kaufen
mochte. Als Geschenk wihlen viele
Kaufer Schmuckstiicke. ,,Bei Juwe-
lieren kann man rechnen, dass
Gold- oder Silberschmuck drei-
oder auch viermal so teuer ist wie
der reine Metallwert“, meint
Oliver Heuschuch,
Leiter Handel bei
Degussa Goldhan-
del. Ein Test im
Kaufhaus legt das
bereits nahe. Da
wird beispiels-
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weise ein Goldcollier mit 13 Gramm
Gewicht fiir 1299 Euro angeboten.
In dem Schmuckstiick ist allerdings
nur Gold fiir rund 250 Euro.

Der Vergleich wire jedoch unfair.
Schmuck soll auch etwas fiirs Auge
bieten. Wer als Investor eine Anlage
sucht, die er im Zweifel auch einmal
problemlos wieder verkaufen
mochte, der hat etwas anderes im
Sinn. Er will ein Standardprodukt
und so viel Metall wie moglich fiir
sein Geld. Er kauft dann Barren
oder entsprechende Miinzen wie
den erwihnten siidafrikanischen
Kriigerrand.

Und auch auf dem Feld riihrt sich
Nachfrage vor dem Fest. ,,Es gibt
tatsichlich auch bei uns ein Weih-
nachtsgeschift“, sagt Heuschuch,
,»die Dezemberkéufe sind schon ful-
minant gestartet.“ Je nach Porte-
monnaie wiirden die Kunden bei
Miinzen, Barren oder anderen
Goldgeschenken zugreifen.
Robert Hartmann hat bei den
klassischen Anlagemiinzen unter
seinen Kunden einen Favoriten aus-
gemacht. ,Es ist der australische
Kangoroo, wenn der Kunde dann

Teures Gold

aus
Vater Rhein

Der Preis des Edelmetalls fallt,

doch als Prasent behdlt es fiir manchen
seinen Glanz. Unter Miinzen gibt es
Klassiker und Exoten.
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auch noch ein passendes Etui zur
Miinze kauft, dann weifd man so-
fort, es soll ein Geschenk sein“, sagt
der Griinder des Handelshauses
Pro Aurum.

Die australische Miinze ist zwar
eine Anlagemiinze wie der Kriiger-
rand oder ein US-amerikanischer
American Eagle. Sein Motiv aller-
dings wechselt jahrlich. Jedes Jahr
ein neues Bild, das reizt auch man-
che, die ihren Lieben jedes Jahr et-
was Abwechslung beim Anschauen
bieten wollen.

Manche Kiufer wollen mit ihrem
Geschenk auch ,,Eindruck schin-
den“, wie Hartmann es nennt. Die
nehmen dann beispielsweise eine
14 Gramm schwere Vier-Dukaten-
Goldmiinze aus Osterreich. Die 6s-
terreichische Miinze prigt diese
Stiicke bis heute nach. Der Clou:
Diese Miinze ist mit einem Durch-
messer von rund vier Zentimetern
fast doppelt so grofd wie eine gingi-
ge Ein-Euro-Miinze, dafiir jedoch
recht flach.

Noch mehr Masse beim Schenken
hélt natiirlich der kleine Bruder des
Goldes bereit. Kostet die Unze des
Edelmetalls im internationalen
Grofthandel rund 1100 Euro, ist das
Weidmetall mit 13,50 Euro gerade-
zu spottbillig. Da kann man mit Ge-
wicht und relativ wenig Geld dann
noch mehr hermachen mit einem
Geschenk.

Einige Silber-Anlagemiinzen gibt
es beispielsweise als Zehn-Unzen-
Stiicke. Doch es geht auch noch
mehr. Besonders auffillig sind Ein-
Kilo-Miinzen. Das australische
Stiick mit dem Koala als attraktives
Motiv kostet knapp iiber 500 Euro.
Mehr Edelmetall mit dem hohen
Gewicht fiir diesen Preis ist kaum
zu haben.

Bei diesen Anblicken kann der
Kaufer die enttiuschenden Preis-
entwicklungen bei den Edelmetal-
len leicht vergessen. Vor vier Jahren
war Gold in Dollar gemessen fast
die Hilfte teurer als heute. Fiir Sil-
ber wurde sogar das Dreifache be-
zahlt. So denkt ein Anleger. Wer da-
gegen Freude am Schonen hat und
ein Geschenk sucht, der setzt ande-
re Maf3stibe an.

Bei Edelmetallen gibt es auch be-
sondere Verbindungen von Invest-
ment und Asthetik. Interessenten
finden sie sowohl als spezielle An-
gebote bei Juwelieren als auch bei
manchen traditionellen Hindlern
fiir Anlegermetall. Ein Haus wie De-
gussa beispielsweise sieht diese Of-
ferten als Ergdnzung seiner eher
traditionellen Produktpalette fiir
Investoren.

Sammlermiinze und
Anlagemiinze: Die Mln-
ze aus Rheingold (l.) ist
flr Sammler gedacht,
sie hat ein deutliches
Aufgeld auf den reinen
Metallwert. Die australi-
sche Anlagemiinze da-
gegen (r.) zielt eher auf
private Investoren, die
moglichst viel Gold far
ihr Geld erwerben wol-
len. Solche Mlinzen sind
auch wesentlich leichter
handelbar als die reinen
Sammelobjekte.

%

Das Rheingold hat einen
besonderen Schimmer,

das erkenne ich auf 100 Meter.

Martin Vitt
Naturgold

Da findet sich etwa eine Arm-
banduhr, in der die Zeiger iiber ei-
nem original Kriigerrand die Zeit
ausweisen. Das sichtbare Prigejahr
kann der Kunde individuell wihlen.
Kleines Limit: Alles ab 1967 geht,
denn erst in dem Jahr begann Siid-
afrika, diese Miinze zu pragen.
Schmuckliebhaber koénnen sich
auch Nuggets oder spezielle
Schmuckbarren an ihre Goldketten
héngen.

Wer angesichts des grofen Ange-
bots doch noch mit dem Rheingold

lieb4ugelt, dem sei gesagt: Das Er-
lebnis gibt es auch pur. Unterneh-
men wie die kleine Firma Naturgold
bieten Goldwische am Rhein als
Event an. Bitte einpacken: Schaufel
und Gummistiefel.

Da schlief3t sich der Kreis zum
Rheingold-Mythos. Martin Vitt von
Naturgold aus Rottenburg am Ne-
ckar hat einen geschulten Blick fiir
das ausgewaschene Metall: ,,Das
Rheingold hat einen besonderen
Schimmer, das erkenne ich auf 100
Meter.“
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